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فروش اقساطی

و  شرکتها برای افزایش حجم فروش خود معمولا از روشهای محتلفی مانند فروش به صورت امانی یا ایجاد شعب
یاری از  بسیاری از شرکتها بدون انجام فروش اقساطی سهم بس. نمایندگی و یا فروش اقساطی استفاده می کنند 

ما علاوه بر این بسیاری از افراد تمایل زیادی برای خرید کالایی دارند ا. فروش خود را در بازار از دست می دهند 
ام به وجه کافی برای پرداخت در مقطع فروش ندارند بنابراین اگر شرایط فروش اقساطی ایجاد شود آنها نیز اقد

. خرید می کنند 

دت به صورت قسطی به فروش رسیده و بهای آن در م( کالا )فروش اقساطی قراردادی است که بر اساس آن دارایی 
ن البته ممک. زمان طولانی و طی چندین قسط به صورت ماهانه ، سه ماهه ، شش ماهه و یا سالانه دریافت میگردد

.است درصدی از بهای فروش نقدا در موقع تحویل کالا به خریدار به عنوان پیش دریافت وصول می گردد 

.ی شود در فروشهای اقساطی مالکیت دارایی مورد مبادله در ابتدای قرارداد از فروشنده به خریدار منتقل م: نکته 

در فروشهای اقساطی فروشنده برای کاهش ریسک عدم وصول مطالبات خود از یکی از دو روش زیر استفاده می
:کند 



ود را  در این حالت اگر خریدار اقساط خ. سند مالکیت دارایی تا زمان وصول تمامی اقساط در اختیار فروشنده باقی می ماند -1
. پرداخت نکند امکان مالکیت مجدد کالا توسط فروشنده وجود دارد 

از خریدار اسناد تضمینی دریافت می شود در این حالت در صورت قصور خریدار در پرداخت اقساط فروشنده نمی تواند-2
.مجددا مالکیت دارایی را به دست آورد اما می تواند وصول مطالبات خود را به صورت قانونی پیگیری کند 

استفاده از تکنیکهای ارزش فعلی در فروشهای اقساطی

همانطور که گفته شد در فروشهای اقساطی وجه حاصل از فروش کالا در مدت زمان طولانی دریافت می شود و از
آنجایی که پول دارای ارزش زمانی است و در طولانی مدت با کاهش ارزش مواجه می شود لذا فروشندگان جهت  

مین شده حفظ ارزش فروشهای اقساطی خود علاوه بر سود ناخالص مورد انتظار مبلغی نیز به عنوان بهره یا سود تض
:به قیمت فروش کالای خود اضافه می کنند در نتیجه دو رابطه زیر به وجود می آید 

قیمت فروش نقدی کالا= بهای تمام شده فروش + سود ناخالص 

قیمت فروش اقساطی کالا= قیمت فروش نقدی + درآمد بهره 



ت فروش  تفاوت بین قیمت فروش نقدی و بهای تمام شده کالا به عنوان سود ناخالص و تفاوت بین قیمت فروش اقساطی و قیم
در . بنابراین در فروشهای اقساطی تعیین قیمت نقدی کالا اهمیت زیادی دارد. نقدی به عنوان درآمد بهره شناخته می شود 

محاسبه می صورتیکه قیمت نقدی کالا مشخص نباشد مبلغ فروش بر اساس ارزش فعلی جریانات نقدی ورودی با نرخ بهره متداول
روشهای  بنابراین قبل از اینکه وارد بحث فروش اقساطی شویم بایستی مفهوم ارزش فعلی و نحوه استفاده از آن را در ف. گردد 

:اقساطی توضیح دهیم 



مثال



تعیین مبلغ اقساط

را  ( ی مساو) در صورتی که قیمت نقدی کالا و نرخ بهره مورد نظر فروشنده مشخص باشد و نخواهیم مبلغ اقساط 
غ هر قسط را مشخص نموده و سپس با استفاده از رابطه زیر مبل( عامل بهره ) تعیین کنیم ، ابتدا عامل ارزش فعلی 

:را محاسبه می کنیم 

مبلغ هر قسط =
قیمت فروش نقدی

فاکتور ارزش فعلی



مثال
شرکت جوان محصولات خود را در . ریال است 3،605،000قیمت نقدی فروش هر دستگاه کامپیوتر در شرکت جوان 

رکت در صورتی که نرخ بهره مورد نظر ش. قسط مساوی سالانه و بدون دریافت پیش قسط به فروش می رساند 5
باشد ،% 12سالانه 

مطلوبست محاسبه مبلغ هر قسط و کل اقساط

PVIF (i=12%      n=5)

مبلغ هر قسط =
3605000

3.605
1000000=

5،000،000 =1000000*5



pvif)جدول ارزش یک ریالی  )



(PVIFA)جدول ارزش فعلی اقساط مساوی 



مثال

ی رساند فروشگاه جهان که به فروش کامپیوتر اشتغال دارد ، کامپیوترهای خود را به صورت نقدی و اقساطی به فروش م
.  می باشد % 12ریال بوده و نرخ بهره سالانه 5،945،970قیمت نقدی فروش هر دستگاه کامپیوتر . 

:مطلوبست 

.قسط مساوی ماهانه دریافت شود 10اقساط در 1)

.دریافت شود سه ماهه قسط مساوی 10اقساط در 2)

.دریافت شود شش ماهه قسط مساوی 10اقساط در 3)



حل



حسابداری فروش اقساطی

:برای ثبت عملیات فروش اقساطی معمولا از حسابهای زیر استفاده می شود 

.دد در این حساب فروشهای اقساطی به مبلغی معادل قیمت فروش نقدی ثبت می گر: حساب فروش اقساطی -1

، هنگام  اگر فروشنده از سیستم ثبت دائمی موجودی کالا استفاده شود: حساب بهای تمام شده فروش اقساطی -2
اشد اما اگر سیستم ثبت ادواری ب. فروش این حساب معادل بهای تمام شده کالای فروش رفته بدهکار می شود 

.چنین حسابی وجود ندارد 

) اط این حساب معادل کل مطالبات فروشنده بدهکار می شود و به موازات وصول اقس: حساب اقساط دریافتنی -3
ه باشد به در صورتی که سررسید اقساط یکسال از تاریخ ترازنام. این حساب بستانکار می شود ( شامل اصل و بهره 

.عنوان دارایی جاری و در غیر اینصورت به عنوان دارایی غیر جاری طبقه بندی می شود  

حساب ثبت  اختلاف بین قیمت فروش نقدی و قیمت فروش اقساطی در بستانکار این: حساب بهره تحقق نیافته -4
ب درآمد می شود به موازات دریافت اقساط و با گذشت زمان بخشی از این بهره ها تحقق یافته تلقی شده و به حسا

.بهره انتقال می یابد 

ق  در برخی از روشهای فروش اقساطی سود ناخالص در مقطع فروش تحق: حساب سود ناخالص تحقق نیافته -5
از گذشت یافته تلقی نمی شود بنابراین در بستانکار این حساب ثبت می شود اما به موازات وصول اقساط یا پس

.می شود مدتی تحقق یافته تلقی بنابراین از این حساب خارج شده و به حساب سود ناخالص تحقق یافته منتقل



وان یک  مانده حساب بهره تحقق نیافته و سود ناخالص تحقق نیافته در ترازنامه به عن: نکته 
.عامل کاهنده اقساط دریافتنی گزارش می شوند 

:شناخت درآمد فروش اقساطی 

:درآمد مربوط به فروشهای اقساطی به دو دسته تقسیم می شود

چه  چنان. برابراست با تفاوت بین قیمت فروش نقدی و بهای تمام شده کالای فروش رفته  : سود ناخالص -1
اسایی فروشنده نسبت به وصول اقساط خود در آینده اطمینان داشته باشد این سود ناخالص در مقطع فروش شن

فروش  می شود اما اگر نسبت به وصول اقساط ابهام داشته باشد بهتر است شناخت درآمد در نقطه ای بعد از مقطع
برای شناسایی سود ناخالص در فروشهای اقساطی روشهای  . انجام شود یعنی در زمان وصول وجه از مشتریان 

.مختلفی وجود دارد که در ادامه توضیح داده خواهد شد 

ه بر شناسایی درآمد بهر. برابراست با تفاوت بین قیمت فروش نقدی و قیمت فروش اقساطی  : درآمد بهره -2
.اساس یک رابطه صورت میگیرد که در ادامه توضیح داده خواهد شد 

ود در هر سه روش شناسایی سود ناخالص محاسبه در آمد یکسان خواهد یود یعنی روشهای شناسایی س: نکته 
.ناخالص ارتباطی با شناخت درآمد بهره ندارد 



روشهای شناسایی سود ناخالص در فروشهای اقساطی

روش تعهدی-1

روش اقساطی-2

روش بازیافت بهای تمام شده-3



روش تعهدی

اط در و هنگامی مورد استفاده قرار می گیرد که نسبت به دریافت اقس. این روش ، روشی کاملا خوش بینانه است 
ی در این روش با فروشهای اقساطی همانند فروشهای عادی برخورد م. آینده اطمینان معقولی وجود داشته باشد  

.  و سود ناخالص اینگونه فروشها در مقطع فروش شناسایی و ثبت می شود . شود 



حل






